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elektronik

Wir sind ein vor liber 50 Jahren gegriindetes Unternehmen und entwickeln und produzieren als OEM-Partner anspruchs-
volle Losungen fir die Medizintechnik und die industrielle Automation. Unser Firmensitz mit knapp 160 Mitarbeitenden
befindet sich in Beringen (SH).

Zur Verstarkung unseres Sales-Teams suchen wir per sofort oder nach Vereinbarung eine kommunikative, engagierte und
aufgestellte Personlichkeit als

Sales Manager MedTech (100 %)

Willkommen in einem erfolgreichen, zukunfts- und mitarbeiterorientierten KMU! Es erwartet Sie eine vielseitige und zen-
trale Position im Partnering Business, in der Sie lhre Fahigkeiten, Erfahrungen und Ihr Know-how proaktiv einbringen und
aktiv an unserem Erfolg mitwirken. Wir bieten unseren Kunden - KMUs bis Konzernen - Lésungen im Rahmen von drei
Geschéftsmodellen an (Private Label Produkte, OEM-Solutions und Contract Manufacturing). Wenn Sie gerne zusammen
und unternehmerisch mit Hands-on-Mentalitat arbeiten, dann passen Sie perfekt zu uns.

lhre Aufgaben und Verantwortlichkeiten

« Erweiterung des Kundenportfolios durch proaktive Neukundenakquise und Generierung nachhaltiger Geschafte
flr Umsatzwachstum mit Fokus auf Videoendoskopie, Dental und Chirurgische Powered Instruments

« Gesamtverantwortung fiir Ihre Kunden und Leads in allen kommerziellen Themen wie Umsatz, Verhandlungen,
Vertrage, Offerten, Business Cases, Pitches

+  Weiterentwicklung des Geschafts mit bestehenden Kunden und Pflege von dauerhaften Kundenbeziehungen
mit allen relevanten Ansprechpartnern

« Kundenbediirfnisse sicherstellen als «Voice of Customer» fiir alle internen Schnittstellen

«  Mitwirkung an Strategieentwicklung fiir zukiinftige Segmente/Produkte und Go-to-Market-Plane

+ Reprasentation der Firma an relevanten Messen und Konferenzen, Reiseanteil bis ca. 20%

lhr Profil

« Mehrjahrige Erfahrung in einer vergleichbaren, internationalen Rolle, bevorzugt in MedTech oder regulierten Branchen
+  Grundkenntnisse I1SO 13485 und regulatorische Aspekte (MDR/FDA) von Vorteil

« Leidenschaft und Flair fir Sales mit I6sungs- und partnerschaftsorientierter Vorgehensweise

«  Kommunikations- und Verhandlungsgeschick mit zwischenmenschlichen Fahigkeiten

«  Kreativ, vorausschauend, Auge fiirs Detail, Flair fiir Zahlen, technisches Interesse von Vorteil

« Verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse

Unser Angebot

- Ein wertschatzendes Miteinander auf Augenhdhe und Du-Kultur

- Attraktive Anstellungsbedingungen und Weiterentwicklungsmoglichkeiten
+  Modernes Arbeitsumfeld, flache Strukturen, kurze Entscheidungswege

« Verantwortungsvolle, vielseitige Aufgaben mit Gestaltungsspielraum

«  Homeoffice-Moglichkeiten in Absprache

Hier online bewerben

Wir freuen uns auf lhre Bewerbung und sind
bei Fragen gerne fiir Sie da.

Melanie Bischofberger
+41 52 647 5078
personal@brel.ch
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